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 کار و کسب پودمان

 خدمت ارائه یا کالا تولید آن هدف که درآمد و حلال روزی کسب برای بدنی و فکری کوشش و تلاش گونه هر به تعریف کار:

 .شود می کار گفته باشد

 درآمدی راه این از و دکن اندازی راه را کاری و کسب ها فرصت و نیازها شناسایی با که است فردی کارآفرین تعریف کارآفرین:

 .آورد دست به

 ان،صبر،پشتکار،رعایت اخلاق حرفه ای،مدیریت زم،به کارگیری منابع:خلاقیت،نوآوریکارآفرینی های ویژگی

 .دارد نام رآفرینیکا برساند مثبت ای نتیجه به را فعالیتش تا کندمی تلاش آفرینطی آن کار که فرآیندی کارآفرینی:

رسیم تجدول زیر  مانند روستای خودشناسایی کنید وباگفت وگو بااویاباکمک گرفتن ازروزنامه واینترنتیک کارآفرین رادرشهریا

 نمایید وجدول راپرکنید.

 یژگی های یک کارآفرینو-5-1جدول 

 نتیجه بررسی گروه 

 رای خودودیگرانبایجاداشتغال -سرمایه گذاری دربخش تولید هدف

 پرورش ماهیان سردابی شغل

-عایت اخلاق حرفه ایر-صبر-شتکارپ-خلاقیت ونوآوری ی اخلاقیویژگی ها

 انصاف-راستگویی-صداقت

 خلاق نیکو وصبرا-شتکارپ-ابتکاروخلاقیت دلایل موفقیت

 

                                                  :                                                             کار و کسب انواع از برخی معرفی

 می اندازی راه ادهس وسایل و امکانات از استفاده با که است خانه در مجاز اقتصادی کار نوع هر: خانگی کار و کسب -1

 خیاطی، دستی بافتنی مانند شود
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 مانند دهندمی تشکیل را آن خویشاوندان و خانواده یک افراد که شود می گفته هایی کار و کسب به: خانوادگی کار و کسب-2

                                                                                  مواد بندی بسته و تهیه، بافی قالی، نساجی، ماهی پرورش

 عسل زنبور پرورش، ارچق پرورش مانند شود می اندازی راه موجود امکانات با روستا در که ستا کاری: روستایی کار و کسب-3

   سبزی و میوه واعان کشت

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 شود می گفته اینترنتی کار و کسب اینترنتی های شبکه در خدمات یا کالاها فروش و خرید:  اینترنتی کار و کسب-4

    اینترنتی صورت به قطار و هواپیما بلیط خرید اینترنتی های فروشگاه مانند
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      مشاغل شناسایی                                                          

 جدول رابرای این شغل ها کامل کنید. 5-2گروه خود چندشغل راشناسایی کنید.سپس مانندجدول در

 حوزه کاری آن هابرخی مشاغل و-5-2جدول 

 عنوان شغل حوزه ها

      کابینت ساز  ،جوشکار،مهندس سخت افزار،دریا،خودروسازی  صنعت

 ،گردشگری،هتلداریداریایل،رستورانتعمیرکارموب خدمات

 تولید درختچهپرورش دهنده ماهی،تولیدگل های گلخانه ای، کشاورزی

 های زینتی

 

 انداز پس و درآمد

 در آرامش موجب ارک این کنند می انداز پس را خود درآمد از بخشی مالی مشکلات بروز از جلوگیری برای ها خانواده بیشتر

 از کنید انداز پس ها تشرک برخی سهام خرید مانند گوناگون های روش و زیاد یا کم درآمد با وانیدت می شما. شود می خانواده

       .       کرد استفاده کار و کسب یک اندازی راه برای یا وسایل از برخی خرید برای توان می انداز پس

 کارکلاسی

 اولویت بندی کالاهای مورد نیازشخصی

 خانواده،کالاهای موردنیازتان رااولویت بندی کنید.باتوجه به وضعیت اقتصادی 

 تهیه موادغدایی وخوراکی-1

 تهیه وخرید لباس-2

 خرید اینترنت وشارژ-3

 ید.دانش آموزگرامی شما می توانید این بخش رابرحسب نیازشخصیتان کامل کن 
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 بازار:

 .آیند می هم گرد بازار رد خدمات و کالاها مبادله برای فروشندگان و خریداران 

 را هایی مکان نیز رنتیاینت فروشگاههای سنتی های بازار بر علاوه امروزه است تغییر حال در همواره کالا مبادله روش و شکل

 اپیماهوو قطار های بلیط، اینهرایا افزارهای نرم، اتومبیل مانند کالاهایی فروش و خرید و آورندمی فراهم فروش و خرید برای

 .   شود می انجام روش این با یزن

 خرید

 و ابزار، پوشاک، خوراکی مواد به زندگی ادامه برای زیرا میکند تلاش همواره خود گوناگون نیازهای تامین برای انسان

 که آن برای کنید خریداری را آنها دارید نیاز آنها به که خدماتی و کالاها شناسایی با توانید می شما دارد نیاز وسایل

 رویه بی مصرف از باید نرود بین از تولید در شان شده گرفته کار به امکانات و منابع و کنندگان تولید حماتز

                                                                                                                         .   کنید جلوگیری
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                                                                                                         اینترنتی خرید و اعتباری های کارت

                                                                                                                                                 ایمنی نکات

 انجام زیادی های کلاهبرداری است ممکن اینترنتی های خرید هنگام زیرا کنید خرید معتبر اینترنتی های پایگاه از-1

         .                                                                                                                             شود

 .                   نمایید بررسی را آن مبلغ و کنید دریافت را خریدار رسید خوان کارت های دستگاه با خرید هنگام.2

 مردمی هایتماس مرکز این دهید خبر(110) پلیسی هایفوریت مرکز به است کرده کلاهبرداری شما از سایتی اگر.3

 رسیدگی شما مشکل به تا دهد می انتقال( اطلاعات تبادل و تولید فضای) فتا پلیس به را اینترنتی جرائم زمینه در

      .                                                                                                                             نمایند

 توسعه مرکز)www.enamad.ir سایت به کالا خرید جهت معتبر مجازی هایوشگاهازفهرست فر اطلاع برای.4

 .   کنید مراجعه( اینترنتی کارهای و کسب الکترونیکی اعتماد نماد ایران نیکیالکترو تجارت

 

 

 

   

 فروش

 می فروشنده شما به صورت نای در بفروشید دارند نیاز آن به که افرادی به دهید می ارائه که را خدماتی و کالا توانید می شما 

 کالای و کند راهنمایی یدرست به را او بشناسد را او نیاز و کند برقرار ارتباط مشتری با بتواند که است کسی فروشنده ندگوی

 و هاکالا دهندگان ارائه تیجهن در شدند متنوع بسیار خدمات و کالاها امروزه تبلیغات و بازاریابی بفروشد او به انصاف با را خود

 نیاز شناسایی ،بازاریابی .بود خواهند موفق دهند انجام درست بازاریابی که هایی شرکت دکنن می رقابت هم با خدمات

 بازاریاب عنوان به ادیافر هامروز .است مشتریان نیازهای تامین و خدمات و کالاها فروش برای هایی راه کردن پیدا، مشتریان

 .کنید تبلیغ باید خدمات و کالاها معرفی و توجه جلب برای کنند می شناسایی را ها راه این
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 :   خدمات ارائه یا فروش افزایش در موثر عوامل بررسی

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 شد.بسته بندی محصول: یکی ازعوامل موثر برای نگهداری وتبلیغات برای فروش بسته بندی محصول می با

 شمامی توانید برحسب نوع کالا بسته بندی مناسبی برای آن طراحی کنید.

تشخیص 

 نیازمردم

 قیمت مناسب

 معرفی کالا

 کیفیت مناسب

خلاقیت دربسته 

 بندی
زمان ونحوه 

ارائه کالا 

 وخدمات

دانش آموزگرامی:برای افزایش فروش باید به این 

 عامل توجه کنید 6



8 

 

 

 مراحل راه اندازی یک کسب وکار:

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

رامشخص می کنیم .                                            کار و کسب ایجاد از هدف.1: نویسیم می چگونه را کار و کسب طرح

باشند.                                       :کالایی که تولید می کنیم باید قابل رقابت باکالاهای مشابه دربازاررقابتی های مزیت .2

؟                                               :بازارظرفیت اضافه شدن کالای مابه کالاهای مشابه رادارد یاخیر بازار وضعیت .  3

                                                                            :چندنفردراین کارمشارکت می کنند. طرح زایی اشتغال میزان.4

                                                                                                     :چه افرادی مشتری ماهستند. مشتریان . 5

یری وانتخاب تصمیم گ

 کسب وکار

 

انتخاب یک نام مناسب 

 برای کسب وکار

 نام تجاری

 

انتخاب محل مناسب 

 برای کسب وکار

 

تعیین تعداد نیروی 

 کارموردنیاز

 

 

تهیه موادابزاروتجهیزات 

 موردنیاز

 

 

 تامین مالی کسب وکار

-)استفاده ازپس انداز

 قرض(-وام
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                                                                                                                                                                                                            کارمادرچه مکانی تولید خواهدشد.                            طرح اجرای محل .6

                                                                       م نمود.:چه تعداد محصول دریک  ماه تولید خواهی تولید ظرفیت .7

                                                          :زمان رامشخص می کنیم.کار اندازی راه برای شده بینیپیش زمان مدت .8

 رامشخص ویادداشت می کنیم. نیاز مورد ابزار و مواد.9

 ف این پودمان:تکالی

 شماست یهشب انتخابشان که کسانی با سپس و کنید انتخاب را یکی شده پیشنهاد کارهای و کسب از: کار و کسب طرح

 . بنویسید طرحی آن برای و دهید تشکیل گروهی

  ختدو ،باسل دوخت و طراحی زینتی گیاهان و گل پرورش: آموزان دانش برای پیشنهادی کارهای و کسب از هایی نمونه

 بسته و ،تولید لبنی هایفرآورده ،تهیه خشکبار بندی ،بسته پزی ،شیرینی فانتزی های ساک و جعبه ،دوخت آشپزخانه وسایل

 عروسک وشفر و ساخت خوراکی، مواد عرضه و ،پخت چوبی وسایل یا گلدان ساخت بافی، ،گیوه مربا و شور ترشی بندی

 


